Helios je uspeSna mednarodna druzba, ki se
ukvarja s proizvodnjo ter prodajo b premazov "-‘-,|
in umetnih smol. Skupino' sestavlja vec kot 35
podijetij iz 16-ih drzav, ki skupaj ustvarijo 400 mio
EUR letne prodaje
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Zelite svojo kariero popeljati v novo smer ali nadgraditi vase prodajne veséine?

Zelite s svojo uspesnostjo in profesionalnim pristopom postati kljuéen kontakt nasih strank,
navezovati kakovostne odnose in krepiti ugled v avtomobilski industriji?

V mladem in hitro razvijajoem segmentu Car Refinish, zelimo okrepiti na$ prodajni tim. V svojo sredino
vabimo komunikativne posameznike z odli€nimi pogajalskimi veS€inami, pozitivno energijo in
inovativnimi pristopi.

Delali boste z ekipo prodajnih predstavnikov, s tehniki, menedZerji in sodelovali s podpornimi sluzbami.
Boste prva vez z naSimi strankami za informiranje in posredovanje tehni¢nih podrobnosti o nasih
izdelkih. Vasa glavna naloga bo vzpostavitev odnosov z novimi strankami in krepitev odli€nega
sodelovanja z Ze obstoje€imi, da bi pospesili poslovanje in povec&ali dodano vrednost oddelka.

Ce se prepoznate v navedenih kompetencah in ustrezate zahtevanim pogojem v nadaljevanju, vas
vabimo, da se pridruzite naSemu timu v prodaji, na delovnhem mestu

Komercialist (m/z)
v prodajnem oddelku avtoreparatur

Naloge in odgovornosti:

e aktivno vzpostavljanje stikov s potencialnimi strankami v industriji prek telefona, elektronske
poste in osebno

e delo na terenu in sluzbena potovanja v tujino

e krepitev odnosov s podjetji v obstojeci podatkovni bazi strank ter takojSen odziv na njihova
vpraS8anja ali morebitne tezave

e dobro poznavanje in razumevanje nabora na$ih izdelkov, njihovih lastnosti, tehni¢nih
specifikacij in prednosti

e izvajanje predstavitev nase ponudbe podjetjem na sejmih in drugih velikih dogodkih

e kreiranje novih metod in strategij na prodajnem podrocju, ki bodo prispevale k doseganju
mesecnih ciljev in povecale dobi¢konosnost podjetja

e redna udeleZba na sestankih prodajnih ekip in predstavitev lastnih podatkov o prodaiji, ciljih in
ovirah
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Pri¢akujemo:

VI. stopnjo izobrazbe ali ve¢ s podrocja kemije, ekonomije, marketinga ali drugega ustreznega
podrodja

najmanj tri leta izkudenj s prodajo

odliéno pisno in ustno znanje slovenskega in angleSkega jezika

osnovno poznavanje racunalniskih orodij MS Office (Excel, Word, PowerPoint, Outlook)
zmoznost vzpostavljanja pristnih osebnih stikov

sposobnost doseganija ciljev, organiziranost in ohranjanje pozitivhega odnosa

motiviranost, proaktivnost in sposobnost iskanja reSitev

Prednost bodo imeli kandidati z znanjem dodatnega tujega jezika in z izkuSnjami s podrocja
avtoreparatur oz. avtomobilske industrije.

Ponujamo:

zaposlitev za dolo€en ¢as 1 leta, s poskusno dobo 6 mesecev, s polnim delovnim ¢asom, z
moznostjo sklenitve delovnega razmerja za nedolo€en ¢as

dinami¢no delo v multikulturnem delovnhem okolju

povezovanje s strokovnjaki znotraj druzbe Helios in SirSe

moznost izobrazevanja, strokovnega in osebnega razvoja v okviru programov Helios Akademije
aktivnosti v okviru Sportnega drustva Helios

delo v strokovnem, inovativnhem in timsko usmerjenem kolektivu

Delovno mesto je na Kolic¢evem, v Domzalah.

Zainteresirane kandidate vabimo, da nam svojo prijavo v slovenskem in angleSkem jeziku posljete preko
spodaj ponujene prijavne mozZnosti portala Optius.com ali preko elektronske poste na naslov
alenka.pegan@helios.si, najkasneje do 10. 3. 2019.

Va$e prijave bomo obravnavali zaupno.
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